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ESTABILIDAD EN FUTEC

Las economias mundiales estan en crisis y las ventas han caido de una forma
alarmante. Si se afade a esto la crisis del sistema bancario, las empresas no
son capaces de financiar nuevas inversiones y de este modo la cadena de
suministro se va parando progresivamente.

En Futec estamos posiblemente en una posicion mejor que la de varios de
nuestros competidores. Somos una empresa familiar sin deudas ni cargas, y
gestionada de forma muy eficaz, tal y como se espera de una empresa
japonesa. El volumen de ventas en 2007 estaba a un nivel record de €65M. En
2008 nos situaremos en los €50M y para el afio préximo preveemos un
volumen de ventas similar a 2008. La estabilidad es un elemento clave de
nuestro éxito y un signo de que no nos relajamos durante los ‘buenos
tiempos’. Entendemos el negocio y el ciclo econdémico, y estamos bien Mr K Hirata
preparados en nuestra estructura sea cual sea el clima econémico.

Entender y apoyar a nuestros clientes durante los 30 afios de la historia de Futec nos ha ganado su

respeto y el asegurar que juntos sigamos desarrollandonos en el exigente mercado. Con una base financiera
sana podemos proporcionar términos comerciales ampliados para que los clientes puedan continuar
invirtiendo en equipamiento que ahorra tiempo y dinero y proporciona calidad al producto final. En tiempos
dificiles estamos ahi para apoyar a nuestros clientes, porque sin ellos no hay futuro para Futec. Juntos
alcanzaremos el éxito.

SERVICIO Y MANTENIMIENTO

Cuando los presupuestos se hacen mas reducidos y las nuevas inversiones se
retrasan es esencial que las compafias mantengan sus equipos existentes. En
Futec ofrecemos a nuestros clientes un paguete de mantenimiento preventivo
intensivo que asegura que los sistemas permanezcan en condiciones 6ptimas.
Trabajando con nuestros clientes podemos identificar las piezas que necesitan
ser sustituidas antes de que fallen, previniendo el costoso tiempo muerto de
las maquinas. El mantenimiento preventivo es la clave de la larga vida y
fiabilidad de cualquier sistema.

SISTEMAS DE SEGUNDA MANO

En todo periodo de dificultades econémicas hay bajas y nosotros buscamos
ayudar a las empresas en tiempos dificiles encontrando compradores
potenciales para sus sistemas. Con el sistema Easy Max MC y su excepcional
fiabilidad probada, los sistemas de segunda mano ofrecen a los clientes un
buen producto a un precio excepcional. Con los presupuestos reducidos, los
sistemas usados ofrecen a las empresas la oportunidad de sequir invirtiendo.
Con todo sistema de segunda mano ofrecemos una garantia de 6 meses en
repuestos y comprobamos y adaptamos la especificacion a la aplicacion del
cliente.
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MAXEYE.next80 — Nuevo modelo de inspeccién en superficie

Una deteccion mejorada, mayor procesado y un a gama mas completa de camaras digitales convierten al
nuevo sistema MaxEye.next80 en el sistema de inspeccién mas rentable que Futec ha fabricado hasta la
fecha. Ahora tenemos un producto que ofrece una relacion calidad-precio inmejorable.

Aplicaciones tipicas
Extrusion, Cast Films, Calendering Lines, Litho plate, Films especiales, Metales, Vidrio, Suelos, Laminacion,
Papel, etc

Ver el catdlogo adjunto para mas detalles.

EASY MAX GS
Nueva generacion de sistemas de inspeccion para la impresion 100% automaticos
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El sistema Easy Max GS fue lanzado en Europa en la feria DRUPA 2008. Desde su lanzamiento hemos
vendido muchos sistemas y continuamos promocionando las ventajas de este sistema a pesar de la dificil
situacion econdmica. Los clientes que tienen este sistema ven que la amortizacién de esta inversion se
traduce en una mejora de la calidad, reduccién de material de desecho y en unas relaciones mas estrechas
con sus clientes basadas en la produccién eficiente y en el ahorro de costes. Para animar a los clientes
existentes a que actualicen su sistema Easy Max MC al sistema Easy Max GS sustituiremos nuestro sistema
instalado en la Universidad DFTA en Alemania por el sistema de nueva generacion y les invitaremos a visitar
esta instalacion para que vean las nuevas caracteristicas y ventajas del sistema. En verano proporcionaremos
mas noticias sobre este tema.

NUESTRO OBIJETIVO ES UD., ASEGURANDO EL EXITO CONJUNTO EN TIEMPOS DIFICILES, Y
PROSPERANDO CUANDO PREVALECEN LAS BUENAS CONDICIONES ECONOMICAS



