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STABILITAT BEI FUTEC

Die Weltwirtschaft ist in Schwierigkeiten und der AusstoB im produzierenden
Gewerbe sinkt dramatisch. Die Refinanzierung von Investition in den
Unternehmen ist durch die Finanzkrise erschwert worden; Lieferketten werden
unterbrochen — soweit so schlecht.

Futec ist naturlich ebenfalls durch die Wirtschaftskrise betroffen, wobei wir in
einer besseren Ausgangsposition sind, als einige Wettbewerber. Wir sind ein
effizientes japanisches Familienunternehmen mit soliden Finanzen ohne die
Lasten von teuren Ubernahmen tragen zu mussen.

Der Umsatz betrug in unserem Rekordjahr 2007 etwa 65 Millionen Euro. In
2008 haben wir ca. 50 Millionen Euro Umsatz erreicht — fr 2009 erwarten wir
einen Umsatz in gleicher Hohe. Stabilitat ist der Schlissel zum Erfolg. In den Herr K. Hirata
guten Jahren haben wir fir stirmische Zeiten Vorsoge getragen.

Seit Uber 30 Jahren arbeiten wir nun mit unseren Kunden verstandnis- und respektvoll zusammen.
Zusammen erarbeiten wir Lésungen fir die Anforderungen von morgen. Wir sind nun in der gltcklichen
Lage unseren Kunden in der Krise bei Investitionen zu helfen. Eine Investition in unsere Systeme spart
unseren Kunden zukinftig Zeit und Geld. Die Kunden, die vor Jahren in unsere Systeme investiert haben,
haben nun einen Qualitats- und Kostenvorsprung. In schwierigen Zeiten stehen wir an der Seite unserer
treuen Kunden, denn nur mit unseren Kunden hat Futec eine Zukunft. Zusammen werden wir Erfolg haben.

Wartung & Service

Wenn die Budgets fir Neuanschaffungen reduziert werden, ist es
wichtig die bestehenden Systeme zu pflegen und regelmaBig zu
Uberprifen. Wir bieten unseren Kunden ein Paket zur vorbeugenden
Wartung an, damit die Systeme ihre Arbeit mit einer optimalen
Einstellung leisten. VerschleiBteile, die nach mehreren Jahren
ausgetauscht werden sollten, kénnen bei einer vorbeugenden Wartung
ersetzt werden, bevor sie eventuell Probleme verursachen. Eine
vorbeugende Wartung ist wichtig, um ein System sehr lange, stabil und
zuverlassig in Betrieb zu halten.

Gebrauchte Systeme

Uns werden immer wieder gebrauchte Systeme von unseren Kunden
angeboten — sei es da Maschinen stillgelegt werden mussten oder weil
in neue Systeme investiert wurde. Da die EasyMax MC Baureihe extrem
robust und langlebig ist, sind gebrauchte Systeme ein guter Weg fir
Neukunden in 100% Inspektionssysteme zu investieren. Alle
gebrauchten Anlagen bieten wir mit einer sechsmonatigen Garantie an
— vor der erneuten Inbetriecbnahme werden die Anlagen naturlich
grundlich Gberpraft und eventuell auf die Bedurfnisse unserer Kunden
angepasst.




INFOBLATT

Fiinfte Ausgube Apl‘ll 2009 FUTURE TECHNOLOGY TODAY

MAXEYE.next80 — Neuste Generation der Oberflacheninspektion

Verbesserte Fehlererkennung, schnellere Verarbeitung und ein breites Angebot an digitalen Kameras macht
das neue Inspektionssystem MaxEye.next80 zum leistungsstarken Einstiegsmodell von Futec. Unsere
Inspektionssysteme sind nicht mit einfachen PC-basierten Systemen zu vergleichen. Mit dem neuen Modell
steht uns eine Uberlegene Technologie zu einem sehr attraktiven Preis zur Verfligung.

Typische Anwendungen
Blasfolien- und GieB3folienextrusion, Kalander-Linien, Offsetdruckplatten-Inspektion, Beschichtungsanlagen,
Walzwerke, Papierherstellung und Kaschieranlagen.

Refer to brochure attached for more details.

EASY MAX GS - Neue Generation der 100% Druckinspektion
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In Europa wurde EasyMax GS auf der DRUPA 2008 erstmalig vorgestellt. Die ersten Anlagen sind nun in
Betrieb und zeigen, dass wir ein Uberlegenes Produkt auf den Markt gebracht haben und unsere Kunden
auch in wirtschaftlich schwierigen Zeiten in unsere Produkte investieren. Schon nach kurzer Zeit sehen die
Anwender den Nutzen der Investition: Die Qualitat steigt und Produktionskosten sinken. Allen potentiellen
Interessenten steht schon bald EasyMax GS im Technologiezentrum der DFTA zur Verfliigung. Damit
mochten wir bestehenden und neuen Kunden die Moglichkeit zu einem umfassenden Vergleichstest
einrdumen. Weitere Informationen werden hierzu in diesem Sommer folgen.

SIE STEHEN IM MITTELPUNKT UNSERER ARBEIT DAMIT WIR ZUSAMMEN SCHWIERIGE ZEITEN
MEISTERN UND ZUKUNFTIGE ERFOLGE FEIERN KONNEN



